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Viele Hersteller im Bereich
Dermokosmetik stellen sich die
Fragen, welchen Vertriebsweg sie
wahlen:

Douglas, Apotheke und/oder
eigener Shop?

Wir haben uns einfach mal ein
paar unterschiedliche Handcremes
zu Absatzdaten und Sichtbarkeit
angeschaut.
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Die angesagte Marke Jungliick
wird sowohl im eigenen Shop als
auch bei Douglas verkauft...
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... und auch die Absiitze schauen

dort noch sehr ausgeglichen aus.

Absatz September/Oktober 2024
Auswertung nach Vertriebsweg, Oktober: Hochrechnung

= D2C-Shop
Douglas
Jungliick Handcreme Intensiv 50ml
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Eine Handcreme mit einem ganz
anderen Profil kommt von Weleda.

Deren Absitze sind bei Douglas
deutlich geringer als ...
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...in den Top3-Apotheken.
Der grundsatzlich geringere
Absatz liegt aber auch ...

Absatz September/Oktober 2024

Auswertung nach Vertriebsweg, Oktober: Hochrechnung

W Apotheke
m D2C-Shop
Douglas
Jungliick Handcreme Intensiv 50ml Weleda Sanddom Express 50ml
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... an einzelnen
Verfiigbarkeitsproblemen.
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[EF) E-Rezept: Montag - Freitag bis 18 Uhr und Samstag bis 13 Uhr bestellt, am néchsten Werktag geliefert.25

¥ Shop Apotheke <— i

Weleda Sanddorn Express Handcreme
13 Produktbewertungen
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PZN /EAN Darreichung Hersteller
15876784 / 4001638623028 (D Creme WELEDA AG

Screenshot ist ein Beispiel von einzelnen
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Versandapotheken. Auswertung tiber alle
SOLUTIONS 250 Versandapotheken gibt es nur bei Prosoom.




Nivea wahlt einen ahnlichen Ansatz
wie Weleda aus Apotheke und
Douglas.

Jedoch ist der Absatz bei Douglas
deutlich hoher als ...
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...in den Top3-Apotheken.

Absatz September/Oktober 2024

Auswertung nach Vertriebsweg, Oktober: Hochrechnung

m Apotheke
m D2C-Shop

Douglas

==
Jungliick Handcreme ~ Weleda Sanddorn Express ~ NIVEA 3in1 Repair Care
Intensiv 50ml 50mlL Hand Creme
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Die Marke Rituals wird hingegen
wieder uber einen eigenen Shop
und Douglas verkauft.

Die Mengen und Relationen
sind hier schon ganz
sanderer Dimension*...
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... insgesamt gibt es eine hohere
Nachfrage und die Kunden
entscheiden sich hiufiger fiir
Douglas als fiir den Rituals-Shop...

Absatz September/Oktober 2024

Auswertung nach Vertriebsweg, Oktober: Hochrechnung

e
W Apotheke
m D2C-Shop
Douglas
|| ] I I
Jungliick Weleda Sanddorn  NIVEA 3inlRepair Ritual of Ayurveda
Handcreme Intensiv.~ Express 50ml Care Hand Creme  Hand Balm 70ml
50ml
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Und Douglas selbst?

Verkauft die Eigenmarke...
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... ebenfalls sehr gut.

Es liegt auch daran ...

Absatz September/Oktober 2024

Auswertung nach Vertriebsweg, Oktober: Hochrechnung

B Apotheke
m D2C-Shop
Douglas

Jungliick Weleda NIVEA 3inl Ritual of Douglas
Handcreme Sanddorn Repair Care  Ayurveda Hand Seasonal Hand
Intensiv 50ml  Express 50ml  Hand Creme Balm 70ml Cream 60ml
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... dass Douglas neben L‘Occitane
und Nivea bei Google vor allem
die Eigenmarke pusht.

Google Visbility von Douglas mit den Marken...
Januar bis Oktober 2024
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Darum ist es fiir Dich relevant:

Die Positionierung des Produktes erfolgt auch
iiber den Vertriebskanal
(Douglas = ,,Parfiimerie-Produkte*)

Douglas und alle D2C-Shops kimpfen
zusitzlich um die Sichtbarkeit bei Google.

Diese Kundenstrome, Suchvolumina,
Priferenzen, Klicks, Verfiigbarkeit -

und am Ende auch Absatzdaten — machen wir
transparent, damit Du steuern kannst.

Wir kalkulieren unsere Absatzprojektion iiber
unser mehrschichtiges Verfahren mit
bekannten Prosoom-Daten, Prosoom-Suche,
KI etc.

Shoplevel-genau. Tages-genau.
Brancheniibergreifend.

Denn eCommerce kennt keine Branchen.
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Du interessierst Dich ebenfalls:

Fiir einen Apotheken-/Shop-Split?

Fiir andere Marken oder Branchen?

Fiir weitere Suchpriferenzen der Kunden aus
unser Suche und unserem
zugrundeliegenden KI-Modell?

Fiir Marken von Drogerien und Hygiene?

Fiir weitere Eigenmarken?

Alles das gibt es bei Prosoom.
Melde Dich einfach.
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http://www.prosoom.com/
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